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ДОГОВОР № 

о дилерских полномочиях

г. Екатеринбург
" " _______  2003 г.

ООО «ЦЕНТР БОНУС», именуемое в дальнейшем «Автор», в лице генерального директора Артемова М.В., действующего на основании Устава, с одной стороны, и гражданин ____________________________________________, именуемый в дальнейшем «Дилер», с другой стороны, заключили между собой нижеследующий договор.

1. Предмет договора

1.1. Автор поручает, а Дилер принимает на себя обязательства по распространению и сопровождению программного обеспечения Автора, информационно-техническому обслуживанию пользователей.

2. Права и обязанности Дилера

                            Дилер принимает на себя следующие обязательства:

2.1. Проводить демонстрации и заключать договора от имени Автора на продажу программных продуктов, разработанных  «ЦЕНТР БОНУС».

2.2. Обеспечивать продвижение на рынок программных продуктов  «ЦЕНТР БОНУС».

2.3. Устанавливать, настраивать и запускать в эксплуатацию авторские программные продукты. Выдавать рекомендации по конфигурации вычислительной техники заказчика.

2.4. Вести сопровождение установленных программных продуктов с консультацией предметных и системных вопросов, давать телефонные консультации по вопросам, возникающим в процессе эксплуатации.

2.5. Предоставлять Автору 1 раз в квартал достоверный отчет об установленных программных продуктах с указанием реквизитов (название организации, ИНН, адрес, телефон) покупателей  и стоимости поставок.

2.6. Предоставлять отзывы, пожелания пользователей о работе программных продуктов (по мере необходимости).

2.7. Не способствовать нелицензионному копированию авторских программных продуктов и какой-либо относящейся к ним документации.

2.8. Не снимать изображение товарного знака Автора и регистрационные номера с авторских программных продуктов.

2.9. Обеспечить при продаже авторских программных продуктов заполнение регистрационной карточки на каждый проданный продукт. 

2.10. Не передавать кому-либо сообщенную ему Автором конфиденциальную информацию или «ноу-хау», не имея на это его предварительного письменного согласия.

3. Права и обязанности Автора

                      Автор обязуется:

3.1. Предоставлять Дилеру программные продукты  в качестве товарных кредитов.

3.2. Поставлять дистрибутивные пакеты в составе:

· программные продукты на магнитных носителях;

· описание для пользователя ;

· лицензию и регистрационную карточку;

· описание дополнений и изменений к версии  в электронном виде.

3.3. Предоставлять Дилеру информацию о новых версиях и предполагаемых доработках существующих тиражных версий и о предполагаемых перспективных разработках. Предоставлять новые версии на носителях и соответствующие методические материалы.

3.4. Устранять несоответствие программных продуктов действующему законодательству России в максимально сжатые сроки.

3.5. Обучать и консультировать Дилера в объемах, необходимых для организации распространения, продаж и сопровождения.

3.6. Информировать Дилера о проводимых Автором рекламных мероприятиях, выставках, семинарах.

3.7. Указывать в  предназначенных для этого информационных материалах координаты Дилера.

4. Срок договора

4.1 Срок действия договора устанавливается с __________ 2003 г. по ___________ г. с возможностью последующей пролонгации.

4.2 Автор оставляет за собой право расторжения договора в случае невыполнения Дилером принятых на себя обязательств.

5. Ответственность сторон

5.1. Стороны несут ответственность по настоящему договору, предусмотренную действующим законодательством России.

5.2. Авторское право на программные продукты принадлежит компании «ЦЕНТР БОНУС».

5.3. Дилер несет ответственность за переданные ему пакеты в составе, описанном в пункте 3.2. В случае несанкционированного копирования переданных Дилеру пакетов, он лишается права на распространение программных продуктов Автора.

5.4. Автор не несет ответственности по обязательствам Дилера перед пользователем и третьими лицами.

6. Условия расчетов

6.1. Цена реализации программных продуктов для конечных пользователей устанавливается  Автором.

6.2. Автор рассчитывается с Дилером исходя из суммарной реализации программных продуктов за отчетный период  (в соответствии с п.2.5 договора) с дилерской скидкой  в соответствии с приложением 1.

6.3. В случае простой подтвержденной рекомендации Дилером программных продуктов конечным 

пользователям (продажа и сопровождение осуществляется Автором)  Дилеру выплачивается 10 %  от стоимости продажи.

7. Юридические адреса сторон

Автор:
ООО  «ЦЕНТР БОНУС», г. Екатеринбург, пр. Космонавтов 18/54     ИНН: 6662066188,   ОКПО: ,    ОКОНХ: 14333

Банк: ОАО Банк «Северная казна», БИК 0465511854, к/с 30101810100000000854, р/с 40702810400010076412

Дилер:


Название организации
ИНН
ОКПО
ОКОНХ


Юридический адрес
Фактический адрес


Название банка
БИК


Корреспондентский счет 
Расчетный счет


Автор
Дилер

Генеральный директор ООО «ЦЕНТР БОНУС»,,



Артемов М.В.  
                  


________________________
_________________________


м.п.
м.п.


Приложение 1


к договору №   


от «  » _________ 2003  г.

Протокол соглашения

о дилерских скидках при продаже программных комплексов.

На период действия договора принято следующее соглашение:

1. Цена одной тиражной копии определяется согласно стоимости программных продуктов на момент продажи по действующему прайс-листу.

2. Выплаты Дилеру производятся в сроки, обусловленные п.2.5 договора.

2. Дилерское вознаграждение (при условии сопровождения ПО) определяется по нижеприведенной шкале и зависит от количества реализованных копий  программного обеспечения  Автора за год. 

	Количество поставок
	Выплаты  

(в процентах)

	От 2 до 3 программ.
	13 %

	От 4 до 5 программ.
	25 %

	      От 6 до 8 программ

      От 9 программ
	30 % 

35 %



Автор
Дилер

Генеральный директор ООО «ЦЕНТР БОНУС»,
__________________________________


Артемов М.В.
              

                         ______________________
_________________________


м.п.
м.п.

ООО «Центр Бонус»

ООО «Центр Бонус»


